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Die ATR International AG, Han-
delskooperation fiir Kfz-Ersatz-
teile; blickt auf das erfolgreichste

Umsatzentwicklung

Jahr ihrer Geschichte zurlick.
2008 wird der AuRenumsatz vor-
aussichtlich 3,2 Mrd. € betragen
= ein Plus von 18,8 %. "Seit 8
Jahren verzeichnen wir zweistel-
lig.e' Wachstumsraten. Trotzdem
konnten wir unseren Umsatz
2008 noch einmal um mehr als
510 Mio. € gehdrig steigern. Eine
qute Basis fiir die schwierigen
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renen Gesellschaftern auf den eta-
blierten Markten sind wir rundum gut
aufgestellt. Deshalb blicken wir trotz
Konjunkturflaute optimistisch in die
Zukunft", betont Dilmetz. Dank der
hervorragenden Bilanz setzt die ATR
International AG weiter auf Expan-
sion. Fiinf Gesellschafter erdffneten
2008 sechs neue- Niederlassungen in
Belgien, - Kroatien, Litauen, Slowe-
nien und Ungam. Auch fiir 2009 soll
der Ausbau des ATR-Vertriebsnetzes
in Europa und Ubersee weiter gehen.

Zeiten, die vor uns liegen", kom-
mentierte Roland Dilmetz, Vorstand der ATR
Interna‘ﬂonal AG, die Ergebmsse ‘auf der
Gese after Versammlung n Stuttgart
Anfang Deiember

Den guten Jahresabschluss hat die ATR In-
ternahonat AG auch ihren:neuen Handels-
«partnern zu- verdanken - Tokic in Kroa’men
und- Bosnien-Herzegowina sowie ‘Euro Car

-~ Parts (ECP) in GroBbﬂtanmen Sie haben
mit knapp mehr als 200 Millionen € 39 %
zum’ Wachstum beim AuRenumsatz beige-

tragen. Ohne sie hitte die ATR Internatio-
nal AG: eine Wachstumsrate von 11,9 % (in
Euro) erreicht. Tokic trat im Januar, ECP im
April 2008 der ATR International AG bei. -
"Mit unseren Partnern in den aufstreben-
den Landern Osteuropas und unseren erfah-

Bereits am 1. Januar 2009 kam
Favorit-Auto, ein Tochteriinternehmen des
langjahrigen russischen -ATR-Partners Fo-
rum-Auto, hinzu. Damit ist die ATR Inter-
natwnaLAG bis dato in- 33 Léndern ver-
treten. Ebenfalls in Planung ist der Ausbau
des Dienstleistungsangebots filr internatio-
nale ATR-Partner, u.a. mit dem internatio-
nalen Werkstattkonzept ACC AUTO CHECK
CENTER.

K‘fz;-”Markt RuSSlﬁan,d_j:‘ Wa,c"hstumy garantiert

Laut aktueller Studie "Der Pkw-Markt -in
Russland” der ABH Marketingservice wird
der russische Kfz-Markt - trotz massivem
Riickgang im letzten Quartal 2008 eine
neterliche Rekordzahl erreicht werden.

aktuellen” Marktstudie zum russi-
schen: Automobilmarkt. "Der russi-
sche “Aftermarket bietet gute Pers-
pektiven fiir alle Autobauer, Teile-
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Dieses Potenzial wird aus
ABH-Sicht auf jeden Fall

Mini 22% 48%
Smmal 3.3% 20,0%

RU: Bestand PKW zum 31.12.2006:  26.800.000 Der aktuelle Fahrzeugbe- i -
RU: Bestand PKW zum 31.12.2007:  28.300,000 stand von etwa 29 Mio. Lower Medium 35,7%
Pkw generiert ein After- |  Medium 8.2% 28,1%
market-Potenzial in Hohe Upper Medium/Luxury 6.2% 11,0%
1-2 Jahre von - knapp 7 Mrd. €. Other 20,2% 0,4%

Quelle: Polk 1.1.2007 (Basis 26,8 Mio. PKW)

wachsen, da die starken Neuzu-
lassungsjahre und Gebrauchtwa-
genimporte der jiingeren Ver-
gangenheit jetzt in den After-
market kommen. ABH rechnet mit
jahrlichen Volumensteigerungen
von etwa 10%, dies alleine durch
den bereits vorhandenen Pkw-
Bestand. Noch sind die Volumina
im Aftermarket aber hegrenzt, da

Nach wie vor ist der Kfz-Bestand in Russland iiberaltert:
60 % des Bestands sind dlter als 10 Jahre, lber 10 Mio.
dlter als 15 Jahre.

"Tn Russland wird es selbst bei der Anwen-
dung von Negativ-Szenarien zu einem mo-
deraten Marktwachstum kommen," so Gerd
Heinemann, verantwortlicher Verfasser der

jedes zweite in Russland zugelassene Fahr-
zeug dlter als 10 Jahre ist und mehr als
jedes Dritte sogar ilter als 15 Jahre. Auch
die Markenbetrachtung zeigt die begrenz-
ten Potenziale westeuropéischer Teileliefe-
ranten, fast 70% der Fahrzeuge stammen
aus russischer Produktion.

Russland verfiigt (ber ein héheres Stiickvolumen der
unteren Mittelklasse als Deutschland.

Der Einstieg in den russischen Markt stellt
weiterhin eine Herausforderung dar, da die
russische Politik einheimische Unterneh-
men vor neuen Wetthewerbern schiitzt.
Neueinsteiger miissen bestehende Struktu-
ren akzeptieren und sich innerhalb dieser
positionieren. Neben wahren Giganten wie
das Unternehmen Rolf, das nach aktuellen
Vertffentlichungen fast 140.000 Neuwagen
pro Jahr vermarktet, sind auf der Teile-
handelsebene bereits europdische Koopera-
tionen wie AD, GAUT und ATR stark vertre-
ten. Die Temot International hat gerade
den Teilehindler EXIST als Gesellschafter
gewonnen.




